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導入前より約6.8倍の売上を達成！

���KIKO �
���

導入前、営業時間をほぼ無視して早出や残業は日常茶飯事でした。商品に出会ったのも丁度この頃で
した。“お客様の髪がカラーで蘇る” “お客様が帰る時には笑顔になって喜んで帰っていく” シャンプー
は何を使っても同じと思っていた自分の皮膚疾患も改善され、気づけば心身共に元気になり不安もな
くな りまし た 。
商品は美容室の商材として仕入れ、業�代⾏システムによるWEB売上（卸売上）が⼤きく上回り、利�
もたくさん�ている分、来店されるお客様がビックリする位の量を施術で使いお客様に還元していま
す。お客様も笑顔で気持ちよく帰ってくれるので、私たちも笑顔になります。��・��な�品を使い�
�して仕事ができるって�当に�せなことだと感じています。

従業員1人からできる次世代の卸売ビジネス

ガスの卸売業 �� �
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先代の仕事を受け継ぎ、ガスの卸売業を30年やっています。卸先はタクシー組合です。仕事を
受け継いだ時からガスの卸売もいつかは尻すぼみしていくと感じ、今から17～18前に商品を
取り扱いました。卸売業の世界は利幅がとても狭く、何十銭という利益の中でやっていますが、
セカンドビジネスとして導入した時①従業員を�わなくても1�で�来る。②事��を構えなく
ても�品を�える。③�金業�がない。何よりこんなに利幅がしっかりしているのは卸売業に�

わってきて�までに⾒たことがなかったです。商品は注文と同時にメーカー倉庫から出荷され
る為、在�を�えないことも�⼒のひとつでした。制度（システム）の基盤がしっかりしていて全
てが決まっている卸売だったからこそ1人でも出来たと思います。





https://beonesora.com/%e6%84%9b%e7%9f%a5%e7%9c%8c-%e7%89%9b%e7%b3%9e%e5%a0%86%e8%82%a5%e3%81%ae%e4%ba%8b%e4%be%8b/
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